Commercial experimenté,trilingue (fr,nl,en),permis B
	Nom:
	Christophe Maertens
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	Adresse:
	Rue du souverain 9
	
	
	

	Code postal:
	6040
	
	
	

	Ville:
	Jumet
	
	
	

	Région :
	Hainaut
	
	
	

	Pays:
	BE
	
	
	

	Mobile:
	32470180279
	
	
	

	E-mail:
	christophemaertens@hotmail.com 
	
	
	

	Age:
	17/08/74
	
	
	

	Sexe:
	Masculin
	
	
	

	Langue maternelle:
	Français
	
	
	

	Nationalité:
	Belge
	
	
	

	Profil linked inn
	
	 
	
	

	Haut du formulaire

Bas du formulaire

	 Linked in : https://www.linkedin.com/in/christophe-maertens-ab825911a/

	
	

	
	
	


	[image: image2.png]


Objectif professionnel 

	Evoluer dans une entreprise dynamique, développant divers projets, qui sait profiter de l expérience et des compétences de ses ressources humaines afin d y réaliser un parcours professionnel enrichissant.
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Ambitions 

	Région de travail souhaitée:
	Namur 
Brabant Wallon 
Bruxelles 
Hainaut 
	

	Type de contrat souhaité:
	Contrat fixe à durée indéterminée
	

	Régime de travail:
	Plein temps
	

	Secteur d'activités souhaité:
	Horeca
Services RH, recrutement & sélection
Consulting , coaching
Vente au gros, vente au détail
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Fonctions souhaitées:
	 (Key) Account Management
 Achat
 Délégation commerciale, représentation
 Field Sales
 Sales Management
	

	Statut actuel:
	Key account Wallonie  chez Havana distribution
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Expérience professionnelle

	Expérience professionnelle:
	+ de 10 ans
	

	Disponibilités:
	01/11/17
	

	01/10/2010 – aujourdhui
	Havana distribution
	

	Poste au sein de la société :
	 Key account wallonie 
	

	Secteur d'activités :
	 Horeca – event - retail
	

	catégorie de fonction :
	Delegation commerciale , representation

District management

Key account management
	

	Détails :
	 Entreprise de vente b2b active dans l horeca et le retail ayant les marques Salitos , effect energy drink , Barza cava , icetropez,blonde de saint tropez , Coppa coktails , Sloanes gin , Sears gin et Sangor sangria en portefeuille
	

	01/07/2007 – 16/03/2010
	Image sélection
	

	Poste au sein de la société :
	Sales field manager
	

	Secteur d'activités :
	Vente au gros, vente au détail
	

	catégorie de fonction :
	Sales Management
(Key) Account Management
Field Sales
Délégation commerciale, représentation
	

	Détails :
	entreprise de vente en b2b active dans le multimédia. 
	

	01/03/2006 - 01/07/2007
	circus sa
	

	Poste au sein de la société :
	responsable salle 
	

	Secteur d'activités :
	Autres secteurs
	

	catégorie de fonction :
	Autres : Sécurité et Protection
	

	Détails :
	salle de jeux/casino électronique
	

	01/10/2004 - 01/03/2006
	schamp sa
	

	Poste au sein de la société :
	aide indépendant
	

	Secteur d'activités :
	Vente au gros, vente au détail
	

	catégorie de fonction :
	Caisse/Vente au détail
Autres: Vente et Achat
	

	Détails :
	gérance de boulangerie
	

	01/01/1999 - 01/10/2004
	divers horeca
	

	Poste au sein de la société :
	barman/serveur/maitre d hotel
	

	Secteur d'activités :
	Horeca
	

	catégorie de fonction :
	Gestion hotel et restauration
Salle
Réception
	

	Détails :
	diverses fonction dans l horeca
	

	01/01/1998 - 31/12/1998
	canadian concept
	

	Poste au sein de la société :
	délégué commercial
	

	Secteur d'activités :
	Vente au gros, vente au détail
	

	catégorie de fonction :
	Délégation commerciale, représentation
	

	Détails :
	vente porte a porte
	

	01/01/1996 - 31/12/1997
	import partners
	

	Poste au sein de la société :
	délégué commercial
	

	Secteur d'activités :
	Vente au gros, vente au détail
	

	catégorie de fonction :
	Délégation commerciale, représentation
Achat
Autres: Vente et Achat
	

	Détails :
	import export diffusion et vente de support musical(disques vinyle/cd).
	

	01/01/1995 - 31/12/1995
	kirby
	

	Poste au sein de la société :
	délégué commercial
	

	Secteur d'activités :
	Vente au gros, vente au détail
	

	catégorie de fonction :
	Délégation commerciale, représentation
	

	Détails :
	démonstrateur a domicile
	

	01/09/1993 - 31/12/1994
	force armée belge
	

	Poste au sein de la société :
	matelot de pont scaphandrier
	

	Secteur d'activités :
	Forces armées
	

	catégorie de fonction :
	Autres: Services publics
	

	Détails :
	plongeur a la force navale
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Etudes 

	Diplôme le plus important:
	Enseignement Secondaire (Général)
	

	Etudes:
	

	1993
	les marlaires
	

	Diplôme le plus important
	a2
	

	Détails :
	sciences
	

	Qualifications particulières:
	trilingue(français/néerlandais/anglais)
formation de psychologie à la vente(kirby)
coaching, coordination et gestion d une équipe de vente
prospection et suivi commercial en b2b
connaissance de la grande distribution
connaissance des outils informatique et internet
	

	Autres centre d'intérêt:
	adepte des sports de combats
grand amateur de vin et gastronomie
esprit ouvert a tout, curieux
autodidacte
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Connaissances linguistiques 
	

	Légende : 0 = Aucune, 1 = Base, 2 = Moyenne, 3 = Bonne, 4 = très bonnes

	 
Parlé

Ecrit

Lu
Anglais

3

3

3
Français

4

4

4
Néerlandais

3

3

3
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 Connaissances professionnelles diverses 

	Légende : 0 = pas d'expérience, 1 = peu d'expérience, 2 = certaine expérience, 3 = expérience moyenne, 4 = bonne expérience
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Direction Générale 

	Direction générale

Valeur
Administration du matériel/Logistique/Management

3
Aptitudes commerciales

4
Assurance qualité

2
Collaboration avec le comité d'entreprise/représentation du personnel

3
Direction des ressources humaines

2
E-Commerce/Internet

1
Marketing

2
Organisation

3
Réorganisation

3
Service à la clientèle
3
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Ressources Humaines 

	Ressources Humaines

Valeur
Analyse du "Capital Humain"

3
Collaboration avec les délégations syndicales

3
Evaluation

4
Faire passer des tests

3
Formation professionnelle interne

4
Management Development

3
Programme d'horaire de travail

3
Recrutement de personnel

4
Suivi et contrôle du personnel par des formations

3
Tests psychologiques
3
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Vente 

	Approche commerciale

Valeur
Appels de prospection

3
Gestion des plaintes

4
Prospection

4
Suivi clientèle

4
Vente de solutions
3


	Produits

Valeur
Biens de consommation

2
Hardware

1
Produits complexes

1
Services

3
Software
1


	Vente

Valeur
Après-vente

3
Business-to-Business

4
Business-to-Consumer

4
Field sales

4
Key Account

4
Stratégies de vente

3
Télévente_Appels entrants

1
Télévente_Appels sortants

1
Vente internationale

2
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