Abdelkrim Lafghani
Né le 07/02/1975, Marié
5, imm 70 annaim. Oulfa, casablanca
Tel : 06 14 64 50 30
E-Mail :  abdelkrimlafghani@gmail.com

Expérience Professionnelle

Depuis Juin 2003 : Lesieur Cristal -- Groupe ONA

                                     Prevendeur –secteur Rabat 
D’Aout 2003 à Juillet 2006 : Lesieur Cristal – Groupe ONA

                                     Prevendeur –secteur Tanger
D’Aout 2006 à Mai 2008 :   Lesieur Cristal – Groupe ONA

                                     Superviseur – réseau directe- Secteur Abda haha (safi, essaouira, youssofia)
De Juin 2008 à Avril 2010 : Lesieur Cristal- Groupe ONA

                                         Superviseur – réseau directe et indirecte- Secteur Abda haha
De Mai 2010 à Juillet 2011 : Lesieur Cristal- Groupe ONA 



          Superviseur – réseau directe- Secteur Casablanca (casa, mohammadia, settat, berrechid)

De Aout 2011 à Mai 2013: Lesieur Cristal- Groupe Sofiproteol
                                  Support Régional des Ventes – Animation des Réseaux – GMS
De Juin 2013 à Mai 2014: Lesieur Cristal- Groupe Sofiproteol
                                  Attaché commerciale – GMS - Secteur Casablanca (casa, Mohammedia, Settat, berrechid, El-Jadida)

De Juin 2014 à Septembre 2015 : Lesieur Cristal- Groupe Sofiproteol
                                         Superviseur – réseau directe - Secteur Casablanca

De Novembre 2015 à Décembre 2016 : Philip Morris– EMID

                                   Superviseur  et  Manager du Zone El-Jadida

Différentes Missions et réalisations
· En charge de la supervision et du management zone El-Jadida
· En charge de la gestion commerciale
· Attaché commerciale GMS Région Atlantique (Casa, Mohammedia, El-Jadida, Settat et Berrechid)
· Recensement, relevé DN et délimitation des secteurs (à travers le maroc)
· Rentabilisation des Routes
· Maintien du leadership des marques (75% de PDM Savons et 60% de PDM Huiles)
· Accompagnement et remonté information terrain
· Mise en place d’actions Commerciale

· Lancement de nouveaux produits 
· Veille sur la concurrence
· Réalisation des objectifs commerciale
· Prospection nouveaux clients
· Lancement des secteurs prevendables

· Prise et saisie des commandes

Autres Expériences professionnelles – Stages 

	2002-2003
	Nestlé Société
Mission : Manutentionnaire- chaine production- ADECCO


Formation Académique

2001                        Certificat de Formation d’un an (cours du soir) : Maitrise outil informatique au sein de IGMA School
2000                     Licence en biologie végétale- université-
	1994 
	Institut Supérieur de technologie appliqué (ISTA)

	1993
	Baccalauréat Science expérimentale


Principaux Formations

Cycle Sur la route des grands défis_ Groupe HEC Management_

Cycle Superviseur efficace
Cycle Techniques de vente

Compétences linguistiques et informatiques

	Arabe/ Français
	Lu, écrit, parlé

	Anglais

          
	Notions de base

	Informatique
	Maîtrise de l’outil bureautique


