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OCCUPAZIONE DESIDERATA Cameriera

ESPERIENZA
PROFESSIONALE

08 marzo 2013 – alla data attuale Cameriera
Casa privata, Licola (Italia) 

Cameriera,addetta alle pulizie,cuoca,governante10 ore lavorative giornaliere

02 giugno 2010 – 15 novembre
2012

Badante, cameriera,addetta alle pulizie
Casa privata, Napoli (Italia) 

Badante di una Sig.ra anziana,addetta alle pulizie,cameriera generica, 12 ore lavorative effettuate 
giornaliermente

01 settembre 2008 – 01 agosto
2009

Responsabile negozio abbigliamento
Momento Moda, Salvador de Bahia (Brasile) 

Addetta responsabile del reparto vendite abbigliamento donna,responsabile dell'ordine merci.

07 maggio 2005 – 31 agosto
2008

Cameriera
Hotel Catussaba, Itapua (Brasile) 

Cameriera di sala,hostess d'albergo.

10 ottobre 2003 – 01 marzo 2005 Cameriera
Esnope Lanche bar, Salvador de Bahia (Brasile) 

Cameriera,addetta alle vendite, ragazza immagine folkloristica (abito tipico baiano)

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

COMPETENZE PERSONALI

Lingua madre portoghese

Altre lingue COMPRENSIONE PARLATO PRODUZIONE SCRITTA

Ascolto Lettura Interazione Produzione orale

italiano B2 B2 C1 C2 B1
Livelli: A1/A2: Livello base - B1/B2: Livello intermedio - C1/C2: Livello avanzato 
Quadro Comune Europeo di Riferimento delle Lingue 
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Competenze comunicative disponibilita'al lavoro di gruppo,capacità di adattamento al lavoro in ambienti multiculturali,buone 
capacità comunicative maturate grazie alla mia esperienza di responsabile alle vendite ,buona 
dialettica e comunicazione con i clienti,convinzione nel raggiungimento di obbiettivi prefissati

Competenze organizzative e
gestionali

Leader nel organizzazione dell'ambiente di lavoro,responsabile di reparto e senso organizzativo per il 
coordinamento del personale

Competenze professionali Gestione e conoscenza delle metodologie di vendita e rapporti con i clienti

Competenze informatiche buona conoscenza ed uso di internet 
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